《121店・分享创造价值》
          ——暨“互联网+分享经济项目全国巡回路演”                    2016.7.21 杭州站

为贯彻落实国务院《“互联网＋”行动计划》， 进一步推进“大众创业、万众创新”和中小企业转型升级发展战略，进一步推动移动电子商务为中小企业调结构、 转模式服务。迎合分享经济在全球范围內的勃兴与发展，同时根据各地中小企业的需求，“121店平台”以独有的“分享创造价值”的新型商业模式在全国开展“互联网+分享经济项目全国巡回路演”的活动，重点帮助中小企业解决销售难、创业难、转型难的问题，促进中小企业发展方式转变与持续健康发展。现将活动的有关事项通知如下：
一、扶持计划目的
(一)通过“互联网+分享经济项目全国巡回路演”，积极贯彻国务院《“互联网＋”行动计划》，促进移动电商、新经济和新模式的发展，为各地加快推进“两创”和中小企业转型升级提供强大动力支持。
(二)与当地政府、机构、企事业单位联动，活跃地区的电商氛围，建立杭州馆促进特色产业转型，推动杭州地区的政府电商项目孵化，帮助杭州地区合适的品牌商进行深度转型。
(三)针对当下中小企业普遍面临的销售难、创业难、转型难问题，“121店”平台开创了“无限循环两级分润”模式产生渠道裂变，将消费者变成消费商，有效拓宽渠道，解决中小企业销售难；“121店”平台主张共创共享，企业员工和消费者一键分享即可零成本创业，消费红利人人分享，开辟了新型创业模式，解决中小企业创业难；“121店”平台主推跨界营收，使不同行业之间主动渠道共享、资源整合，实现多点营收，解决中小企业的转型难。“121店”平台在省内各地级市成立联营公司, 与当地政府、机构、企事业单位联动，活跃当地的电商氛围，建立特色馆促进当地特色产业转型，推动当地的政府电商项目。同时在省内各地级市成立当地的“121店”分享家俱乐部，营造互联网+大众创业氛围。
(四)通过“互联网+分享经济项目全国巡回路演”，促进中小企业电商人才培训，联合“121店”在当地建立创业实训基地、教育实践基地和培训基地，切实帮助中小企业开拓市场，提升营销能力和水平。
（五）分享经济的商业基础是信任，121店社群运营模式以他利主义为核心，通过巡回路演的传播方式，逐步在全国重建和培育社会信任形成一个健康有序的新兴商业环境和生态体系。
二、扶持计划培训内容
（一）互联网+之风口论；
（二）互联网+分享经济的新型营销模式对传统产业转型的启示；
（三）互联网分享经济、共享模式、利他原则的深入分析；
（四）“121店”平台模式解析，如何切实解决中小企业面临的“销售难、盈利难、创业难、转型难”四大难题。
（五）全国合伙人招募，创建电商业务联盟，助推企业入驻与合作。
三、扶持计划培训对象要求
（一）各市县（区）中小企业蓳事长、总经理或厂长
（二）各市县（区）商协会。
四、扶持计划日程安排
（一）时间：2016年7月21日（星期四）
（二）地点：杭州市三立开元名都大酒店(杭州市下城区绍兴路538号近三立时代广场)。
五、扶持计划培训效果
（一）听取专家讲座+案例剖析；
（二）现场互动，与会嘉宾与行业专家就企业自身问题展开交流；
（二）通过培训辅导，优选出一批潜质较好的企业，上门跟踪指导，进行全方位、系统性的辅导工作。
六、组织机构 
1.支持单位：浙江省商贸业联合会  湖北省商贸流通协会
2.主办单位：121店 (腾讯系资本领投的优选商品分享型移动电商购物平台，与京东商城、唯品会、当当网等传统电商平台深度战略合作，国内移动电商领域先驱者。)
3.合作单位：加多宝集团 京东商城 唯品会 百事食品  九州通集团  贝因美  百武西  龙冠集团  雅培  优盒网   唯新食品  嘉乐汇等。
4.媒体单位：新华社、湖北广电、安徽广电、浙江广电等。
七、特邀嘉宾
1.老叶：121店联合创始人，淘宝大学特聘讲师；浙大EMBA客座教授；专注电商领域超过10年，创立了国内领先的消费商移动平台，天猫流行饰品类目第一“禅心阁”创始人；民建浙江省互联网专委会副会长，中国民主建国会江干区企业家协会副秘书长，杭州民建专家委员会委员，清华大学杭商学堂同学会副主席。
2.何枝军：121店创始人，原唯品会创始人。
3.刘伟：原贝因美副总裁。
八、活动流程

	《互联网+分享经济项目全国巡回路演》杭州站

	1:20-1:50
	来宾签到（媒体签到仪式）

	1:50-2:10
	主持人致开场辞
	与会嘉宾介绍及与浙江省现代企业服务中心签约仪式

	2:10-3:45
	主题演讲:互联网+之风口论

	3:45-4:20
	与会企业关于互联+转型扶持交流

	4:30-5:20
	与会企业家展开121店项目洽谈

	5:20-5:30
	领取礼品、活动结束


九、附件一:
组委会联系人：林总监
联系电话:0571-86793587　手机：13735452821
微信号：1538940743
传真：0571-87168667　邮箱：1538940743@qq.com
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附件二:
121店简介：   
121店隶属于浙江坤柔网络科技公司，是一家原生于移动互联网的“共享经济模式移动电商领域领导者”。121店通过基础架构实现了真正去中心化的体系、社群化运营的结构、自分裂的商业模式。它将“购物-分享-赚钱”三点互连形成闭环，是一种全新的移动购物生活方式。121店拥有独创的无限循环两级分润机制，具备完善的开发、品控、培训、售后体系，是集销售、分享、收益、娱乐为一体的优选商品分享型移动电商购物平台。
[image: D7EE]
121店发展概况：
2013年，121店微信端平台试运营；2014年，121店APP筹备上线。在商家入驻上，121店现已和加多宝、贝因美、adidas等国内外一线品牌合作，为用户把控产品质量，同时依托地方馆优势，把各地的特色产品引入用户的日常生活。目前已经有将近2000家国内外知名品牌入驻，全国有超过100个服务商网点，在微信端和APP端分别积累超过400万和100万的活跃用户。
121店引领着消费商模式的新时代并获得高速发展，半年时间里分别在南京、徐州、丽水、金华、衢州、温州、台州、武汉、合肥、宁波等地成立了40多家分公司，并相应开展了平台的线下推广与运维系列活动，诸如分享家俱乐部和品牌商沙龙活动等。
同时121店根据市场形势和地方需求，联合全国各地县市，共同建立了川藏馆、青海馆、陕西洛川馆、安徽黄山馆、安徽蚌埠馆、内蒙古兴安盟馆、湖北保康馆、湖北神农架馆、海南儋州馆、浙江诸暨馆等线上县域特色馆，帮助地方优质农特产品拓宽市场、走向全国。该系列活动还得到了央视（CCTV-2）的全程跟踪报道。
[image: 8DF]
2016年2月，121店顺利与京东商城达成战略合作，京东商城开放20万产品类目给予121店，协同121店全力布局移动消费商领域。同时，唯品会也与121店达成合作将在七月份完成在121店平台的上线。同时，与安徽广电、杭州交通之声、苏州电台、新华移动传媒、湖北广电等媒体有深入合作，与掌盟、甲骨文、当当、优酷、喜马拉雅、兑吧等平台有平台合作。
[bookmark: _GoBack]2015年121店获得腾讯旗下英诺资本3000万A轮融资，2016年4月再次获得3000万A+轮融资，目前国内多家知名资本机构已跟121店关于后续B轮投资达成初步意向。
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